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LEITFADEN

fur erfolgreiches Networking

Networking ist ein wesentlicher Bestandteil des Aufbaus
und der Pflege geschaftlicher Beziehungen. Ein effektives
Networking kann dazu beitragen, neue Kunden zu
gewinnen, Geschaftspartner zu finden und wertvolle
Ressourcen zu erschlieBen. Der Wirtschaftskreis Pankow

hat einige bewahrte Tipps und Strategien erarbeitet, um

Ihr Networking zu verbessern.




LEITFADEN

fur erfolgreiches Networking

Klare Ziele setzen

Definiere klare Ziele fiir dein Networking, sei es der Aufbau neuer Kundenbeziehungen,

die Suche nach Geschaftspartnern oder die Weiterentwicklung deiner Karriere.

Aktive Teilnahme an Events

Besuche Networking-Veranstaltungen, Branchentreffen, Konferenzen und Seminare, um

neue Kontakte zu kniipfen und dein Netzwerk zu erweitern.

Vorherige Recherche

Informiere dich im Voraus Uber die Teilnehmer und Referenten von Veranstaltungen, um
gezieltere Gesprache flihren zu koénnen und potenzielle Anknipfungspunkte zu

identifizieren.

Authentisch sein

Sei authentisch und echt in deinen Interaktionen. Zeige Interesse an anderen und sei

bereit, deine eigenen Erfahrungen und Ressourcen zu teilen.

Elevator Pitch entwickeln

Entwickle einen pragnanten Elevator Pitch, der beschreibt, wer du bist, was du machst und
welche Vorteile du bieten kannst. Dies hilft dabei, dich klar und Uberzeugend zu

prasentieren.



Aktives Zuhoren

Hore aktiv zu, wenn du mit anderen sprichst. Stelle Fragen, um ihr Interesse zu zeigen und

ihr Geschaft besser zu verstehen.

Nach dem Event folgen

Verfolge die Kontakte, die du auf Veranstaltungen geknipft hast, mit einer personlichen
E-Mail oder einem Anruf. Biete an, weitere Gesprache zu fiihren oder Informationen

auszutauschen.

Online-Netzwerke nutzen

Nutze Online-Netzwerkplattformen wie LinkedIn, Xing oder Branchenforen, um dein
Netzwerk zu erweitern und mit Gleichgesinnten in Kontakt zu treten. Sei aktiv in sozialen
Medien und teile relevante Inhalte, kommentiere Beitrage anderer und baue Beziehungen

online auf.

Netzwerk pflegen

Pflege deine Netzwerkbeziehungen kontinuierlich, indem du regelmaBig in Kontakt

bleibst, Unterstiitzung anbietest und deine Hilfe anbietest, wenn sie bendtigt wird.

Geben und Nehmen

Verstehe, dass Networking eine gegenseitige Beziehung ist. Biete anderen Hilfe und

Unterstlitzung an, bevor du etwas zurlckforderst.

Qualitat vor Quantitat

Konzentriere dich auf die Qualitat deiner Netzwerkbeziehungen anstelle der reinen Anzahl

von Kontakten. Es ist wichtiger, Beziehungen zu pflegen, die gegenseitigen Nutzen

bringen.
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Bao Win?

Informieren Sie sich liber eine lohnenswerte Mitgliedschaft:
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